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the Partner fii technische Fahrzeugexpertisen
und Wertschitzungen

TDC Gruppe:
Das grosste, unabhdngige
Sachverstdndigenbiiro der Schweiz

Die TDC AG ist seit bald 25 Jahren kompetenter Ansprechpartner wenn es um die
Einschdtzung und das Management von Schdden geht. Mittlerweile ist aus dem
Sachverstdndigenbiiro eine erfolgreiche Firmengruppe geworden, bestehend aus TDC,
T-Lab und TDC Classic.

urt Seiler und Massimo Di Giovanni sind erfahrene
KKennerim Fahrzeugsachverstdndigen-Business der o —

Schweiz. Mit ihrer TDC AG stehen sie seit dem Jahr '4"‘;}‘
2000 in den Diensten ihrer Kunden, wenn es um das die 15 = ﬁ'ﬂ‘\
Wertschdtzung von Fahrzeugen, Schadenmanagement, ;
Leasingmanagement und Spezialgutachten geht. Die
Geschdftspartner, welche beide das Automobilhandwerk
von der Pike auf gelernt haben und selbst lange Jahre als
Experten tdtig sind, schufen das grosste, unabhdngige
Sachverstdndigenbiiro der Schweiz.

Genaue und ausfiihrliche Expertisen per Smartphone
Im Laufe der Zeit wurden immer wieder neue, innovative

Prozesse eingefiihrt. Sohat TDC schon sehr friih das System

Massimo Di Giovanni (I.) und Kurt Seiler
fuhren die TDC Gruppe gemeinsam.
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Analog, aber professionell: regionales TDC Hagel Drive-in.

«Live-Expert» lanciert. Dieses ermdglicht den beteiligten
Parteien, die Schdden tiber ein Smartphone zu begutachten.
Die begleitete Besichtigung des Schadens bietet viele
Vorteile und kann fiir Erst- und Zweitgutachten oder als
Hilfe zur Entscheidungsfindung fiir den Reparateur statt-
finden. Das System eignet sich nicht nur bei Reparaturbe-
trieben, sondern ist auch fiir Besichtigungen bei Privatper-
sonen ebenfalls hervorragend einsetzbar. Kurt Seiler: «Nebst
derhohen Anpassungsfdhigkeit vermeidet der Schadenex-
perte den Anfahrtsweg, was energieeffizientist. Und durch
modernste Technik kombiniert mit hoher Datenqualitdtund
herausragender Auflosung kdnnen mit «Live-Expert» genaue
und ausfiihrliche Expertisen erstellt werden».

Hagel-Sommer 2022 und 2023 als Herausforderung
Aufgrund der Grésse verzeichnete TDC eine immer hohe-
re Nachfrage nach Dienstleistungen - nicht nur beim Ta-
gesgeschdft, sondern auch bei der Expertise von Gross-
schaden-Ereignissen. So haben Seiler und Di Giovanni 2022
entschieden, zu expandieren und neue Dienstleistungen,
wie das Management von Grossschaden-Ereignissen,
beispielsweise bei Hagelziigen, ins Angebot aufzunehmen.
Angesichts der beiden Hagel-Sommer 2022 und 2023
hatte das Timing besser nicht sein kénnen. Die TDC rich-
tete dabei im Auftrag von Kunden, wie Versicherungen,
regionale Hagel Drive-in’s ein.

Kerngeschdaft erweitern,

neue Geschdftsfelder erschliessen

Ebenfalls 2022 wurde T-Lab gegriindet und der Firmen-
gruppe angeschlossen. Kurt Seiler: «T-Lab -Technisches
Innovationslab - ist eine innovative Schmiede, wo neue
Ideen, Trends und Technologien aufgegriffen, erforscht
undininnovative Leistungsangebote transferiert werden.
Das T-Lab befasst sich mit Themen, die ans Kerngeschaft
von TDC angrenzen, dieses erweitern und verbessern oder
sogar neue Geschdftsfelder erschliessen.»

Bei der jlingsten Geschdftsfelderweiterung der TDC
Gruppe Ende 2023 dreht sich alles um alte Autos. Mit der
Griindung von TDC Classic wurde das hohe Fachwissen iber
Sammlerfahrzeuge und die damit verbundenen Fahrzeug-
schdtzungenin einem Gefdss vereint. Private, Versicherungen
oder Gerichte nehmen die Dienstleistungen sehr gerne in
Anspruch. Massimo Di Giovanni: «Unsere Bewertungen sind
qualitativ hochwertig, umfangreich und reflektieren den
Markt sehr genau. Unsere Sachversténdigen sind absolute
Spezialisten und auch Classic-Data-zertifiziert.» L]

www.tdcag.ch

Drei Fragen an Kurt Seiler und Massimo
Di Giovanni, Geschdaftsfiihrer TDC
Gruppe

Was bringt es der TDC Gruppe Goldpartner des
Anlasses zu sein?

Der A&W Branchenanlass eignet sich perfekt, um
unsere Firma und unsere Dienstleistungen einem
breiten Publikum in der Fahrzeugbranche
vorzustellen. Und als Goldsponsor mit einem kleinen
Stand und einem Beachflag in der Event-Location
geniessen wir mehr Aufmerksamkeit und kénnen
Interessenten vor Ort beraten.

Wie wichtig finden Sie einen solchen «neutralen»
Networking-Anlass?

Wir schdtzen es sehr, unsere Firma und die damit
verbundenen Dienstleistungen auf neutralem Boden
vorstellen zu kénnen. Wichtig finden wir auch, dass
die gesamte Autobranche vor Ort ist, dass man sich
austauschen kann und dass die Moglichkeit besteht,
konkret auf die Bediirfnisse der Besucher und deren
Fragen eingehen zu kdnnen.

Welcher Teil des Anlasses finden Sie am
wichtigsten - Apéro, Vortrag, Showteil oder
Dinner?

Der A&W Branchenanlass ist ein stimmiges
Gesamtpaket. Angefangen beim Apéro, bei dem
man sich einen Uberblick verschafft, wer alles
anwesend ist, dann der Vortrag, bei dem man etwas
lernen und sich inspirieren lassen kann, weiter zum
Showteil, bei dem man sich bestens unterhalten
lassen kann, bis zum Dinner, wo der Genuss eine

«Live-Expert» wird seit 2015 eingesetzt
und erméglicht die digitale Expertise.
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